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給新手直播的

快速入門指南  (二 )



賣點線 

清晰說明產品的材質、規格、成分、技術等客觀
事，並轉化為對客人有益的「利益點」。

SCRIPT_EXAMPLE

「這款外套的面料是Gore-Tex，所以它不

僅防風還能透氣，下雨天穿出門身體也不會

悶濕。」

: 解決理性問題

給新手直播的快速入門指南 (二)

01. 賣點線 / 感受線 / 價格線
成功的講品是將「賣點線」的理性說服、「感受線」的感性觸

動和「價格線」的決策推力三線合一。

感受線 

描述使用產品時的感官體驗、描繪美好的使用場
景、分享個人或他人的使用故事。

SCRIPT_EXAMPLE

「穿上這件羊絨毛衣，感覺就像被雲朵包圍

一樣...想像一下，喝著熱可可，穿著它窩在

沙發裡...」

: 觸動感性共鳴
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01. 賣點線 / 感受線 / 價格線
成功的講品是將「賣點線」的理性說服、「感受線」的感性觸

動和「價格線」的決策推力三線合一。

價格線 

透過價值塑造、價格錨點、算帳對比、強調稀缺性
等方式，讓觀眾覺得「物超所值」。

SCRIPT_EXAMPLE

「這件大衣在專櫃要賣3000，今天給到

1280！等於用襯衫的錢買大衣，只有今

天！」

: 打破決策障礙

4

給新手直播的快速入門指南 (二)



02. 10秒講品法
五要素核心邏輯：在快節奏的直播中，觀眾注意力極其有限。

你必須在10秒內構建一個簡潔、有力、直擊要害的銷售話

術。

  這是什麼？
一句話說清產品品類

SCRIPT_EXAMPLE

「這是一款可以撫平細紋的抗老眼霜。」

  對誰有用？
精準定位目標用戶

SCRIPT_EXAMPLE

「特別適合經常熬夜、眼部有乾紋的姐

妹。」

  為何現在買？
強調稀缺性或限時性

SCRIPT_EXAMPLE

「這個價格只有前100組，拍完就恢復原

價了，趕快去留言區連結下單！。」

  價格多少？
給出今日的優惠價格

SCRIPT_EXAMPLE

「專櫃一瓶980，今天直播間兩瓶只要

599！。」

  有何不同？
突出核心賣點或獨家

優勢

SCRIPT_EXAMPLE

「它裡面添加了獨家的玻色因專利成分，

效果是普通眼霜的三倍。」
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03. 範例話術模板
好的話術模板能讓你事半功倍。這裡提供一些可以直接套用的

範例話術，涵蓋了價值塑造、解決痛點和營造稀缺感等多個方

面。你可以根據自己的產品和風格進行修改，形成自己獨特的

話術庫。

價值塑造模板

不要把這個當成一個簡單的[產品名]，要把它當成是對自己的

投資。一件好的[產品名]，能讓你[帶來的好處，如：更自信/

更有效率]。外面一頓飯/一杯奶茶的錢，就能換來[產品價

值]，絕對值得。

解決痛點模板

我知道很多姐妹都有[用戶痛點，如：皮膚乾燥/收納混亂]的

困擾，試了很多方法都沒用。這款[產品名]就是專門為了解決

這個問題而設計的，它的[核心功能]可以讓你徹底告別[痛

點]。
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03. 範例話術模板
好的話術模板能讓你事半功倍。這裡提供一些可以直接套用的

範例話術，涵蓋了價值塑造、解決痛點和營造稀缺感等多個方

面。你可以根據自己的產品和風格進行修改，形成自己獨特的

話術庫。

算帳對比模板

這款[產品名]可以用[使用時長，如：三個月]，平均下來一天

不到[計算後的價格]塊錢。每天花這麼點錢，就能享受到[產

品帶來的好處]，是不是超級划算？

營造稀缺模板

我再強調一次，這個[產品名]的[優惠/贈品]只有我們直播間

有，而且是限量[數量]份。我數到三，大家一起去搶，搶到就

是賺到！3, 2, 1，上連結！
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04. MokiBuy 助攻：臨門一腳
在觀眾猶豫的瞬間，會員購物金即時折抵，搭配限時價格誘因

與簡化購買流程，MokiBuy 為您完成最後的成交推力。

購物金

新客、舊客都幫你留住的關鍵招數！

 「會員購物金」由賣家後台發放，

結帳時即可直接折抵訂單金額。

: 強化銷售賣點

限時價

快速上架標有「秒殺價」的低庫存商

品。配合主播倒數，營造「手慢無」

的搶購氛圍，刺激衝動消費。

: 製造緊迫感

LINE 私域收單

「當季活動」或「單一商品」連結可

直接於 LINE官方帳號 內建瀏覽器開

啟，無需跳轉，大幅降低流失率。

: 簡化路徑
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免費試用14天 聯繫專人諮詢

https://mokibuy.com/web/visits/4

https://www.tiktok.com/@mokibuy

https://lin.ee/3MYz4HA
+官方LINE@   ID : @mokibuy

短影音快速認識MokiBuy 

品牌官網了解更多


